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Brookz feiten & cijfers

Hortnl Howt

Nation'amle

Over Brookz

Brookz is met 25.000 ondernemers, investeerders en adviseurs het grootste
overnameplatform van Nederland. Brookz brengt sinds 2007 kopers, verkopers en
adviseurs direct met elkaar in contact. De afgelopen 13 jaar zijn er meer dan 4.200
bedrijven via Brookz verkocht. Dat zijn gemiddeld 6,5 bedrijven per week.

Brookz.nl

Op de website van Brookz komen iedere maand ruim 50.000 bezoekers die op zoek zijn
naar informatie over het kopen of verkopen van een bedrijf. Gemiddeld bekijkt een
bezoeker 6,3 pagina’s en blijft ruim 3 minuten op de website. Het Brookz-platform krijgt
gemiddeld 1.000 nieuwe inschrijvingen per maand.

Brookz Alert

De nieuwsbrief van Brookz wordt elke maandag en donderdag om 10.00 uur naar ruim
25.000 relaties verstuurd. Gemiddeld wordt een derde van alle nieuwsbrieven geopend,
met een (door)clickratio van 10.4 procent.

Brookz Events

Brookz organiseert jaarlijks 3 grote events (samen meer dan 800 deelnemers):
de Nationale Overname Dag (16 april en 5 november) en het Fusie & Overname
Jaarcongres (3 december).

Brookz Social Media
Op Twitter heeft Brookz ruim 2.100 volgers, de verschillende Linkedin groepen tellen
meer dan 2.000 leden.



Brookz 500
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groei, financiering & bedrijfsovername

De belangrijkste adviseurs,
investeerders & dienstverleners in de
Nederlandse MKB-overnamemarkt

voor ionele onder:

Ultieme jaarboek

De Brookz 500 is het ultieme jaarboek met een overzicht van de belangrijkste adviseurs,
investeerders, financiers en overige dienstverleners in de Nederlandse MKB-overnamemarkt.

De Brookz 500 wordt in een oplage van 10.000 exemplaren verspreid onder ondernemers,
DGA'’s en investeerders van MKB-ondernemingen en familiebedrijven. In de Brookz 500
vinden ondernemers en investeerders die willen fuseren, overnemen of hun bedrijf verkopen
de professionele adviseurs, financiers en overige dienstverleners die hun daarbij kunnen
ondersteunen en begeleiden.

Extra exposure

In de Brookz 500 lijst staat van elk opgenomen advieskantoor, investeringsmaatschappij en
dienstverlener een basisvermelding met een kort bedrijfsprofiel. Daarnaast kan een kantoor
kiezen voor extra exposure in de vorm van een bedrijfsprofiel van 1,2 of 3 pagina’s en zijn er
mogelijkheden als deelnemer aan een rondetafel interview.



Communicatiemogelijkheden

Titel Brookz 500 (editie 2021)
Oplage 10.000 exemplaren
Verschijnt 3 december 2020
Frequentie 1x perjaar

Redactioneel bedrijfsprofiel
3/1 pagina (850 woorden tekst + fotografie) € 4.500%

+ Rechtenvrij gebruik van het bedrijfsprofiel voor andere marketingdoeleinden

2/1 pagina (700 woorden tekst + fotografie) € 3.500
+ Rechtenvrij gebruik van het bedrijfsprofiel voor andere marketingdoeleinden

1/1 pagina (400 woorden tekst + fotografie) €2.500
+ Rechtenvrij gebruik van het bedrijfsprofiel voor andere marketingdoeleinden

Advertenties
2/1 reguliere advertentiepagina € 3.500
1/1reguliere advertentiepagina € 2.500

Rondetafel interview
Thema’s: M&A, Legal, Private Equity en Corporate Recovery

6/1 pagina’s redactie met fotografie

U bent één van de drie geinterviewde deelnemers/experts €1.950
+ Rechtenvrij gebruik van het redactionele artikel voor andere marketing doeleinden

Losse exemplaren bijbestellen

De losse verkoopprijs van de Brookz 500 is € 24.95.
Adverteerders krijgen 2 bewijsexemplaren en kunnen voor
eigen medewerkers en relaties extra exemplaren bijbestellen.

Staffel

10 exemplaren €125
25 exemplaren € 250
50 exemplaren € 450
100 exemplaren € 750

* Genoemde prijzen zijn inclusief productiekosten maar exclusief BTW.




‘Continuiteit van de onderneming
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Ronde tafel interview

6/1 pagina (U bent één van de drie geinterviewde experts)

'RONDE TAFEL PRIVATE EQUITY

‘Wij investeren
bij voorkeur in
sectoren waar

wat te doenis’

MET STEEDS MEER FINANCIELE PARTIJEN die zich op het
MKB richten, moeten ook de g Oe\reﬁné,
participatiemaatschappijen een tandje bij zetten.
Een gesprek met drie ervaren fondsmanagers over
de nieuwe generatie ondernemers, de snelle
technologlq he veranderingen en de kunst van het
investeren. ‘Je moet soms iets eerder ingrijpen, dat
is onvermijdelijk.

{ska PETER RO en WILBERT CELIENBEEK oot MARCEL BAKKEF

Michael Lucassen (56) N
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RONDE TAFEL PRIVATE EQUITY

Hubert Verbeek (42) v

daard moest worden gedraaid. De ingrepen kostten ons cen jaar
nderhalf jaar, maar dat s n dit vak nu eenmaal soms nood-

etz: Het komt voor, m
Wil grijpen niet snel
Uiteindeljk draait het in ons vak om het vinden, inspireren en
binden van goede ondernemers. Het gast om de aliteit van
het management, dat s de belangrijkste voorwaarde voor suc

dat zin gelukkig vitzonderingen.

. Dat willen wij voorkomen.

Sparen, vastgoed of aandslen levert weinig op de aatste jaren.
‘Anderaiids s er veel geld beschikbaar dat op zoek is naar ren-

geld op to halon?
Verbeek: Tn eder geval veel gemakkelijker dan die ot vif jaar
geleden. De markt word steeds meer liquide. Tk merk ook dat
beleggers de grilen van de beurs een beetje zat zjn.
Lucassen: ‘We worden zeker geholpen door de_ huidige
rkte alternatieven diccr zjn
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Vervolgens financieren we buydsbuild-strategieén waarmee die
Voormalige Keine fmilicbedsijven in cen bepaalde markt wor
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dat i sinds 2006 samen met oprichter Leo Zjerveld leidt. En
Hubert Verbeek is sinds 2000 werk
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ceranderingen bijte houden. THIN Capital investeer al ien
jaar in carly- en lter stage bedijven waarin juist dic technolo-
siecomponent leidend is. In dat soort bedrijen zt
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ties. We beginnen het gesprek met ecn opvallende uitkomst van
de Brooks Overname Barometer die vorige maand overal het
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‘Tk voorzie veel transacties
op de markt, nu bedrijven
herstellen van de
jarenlange recessie.

Voor die ondernemers
zal verkoop opnieuw op
de agenda komen’

s is de bank nog steeds de belangrijkste financieringspartaer

Kredietunies

betrokkenheid bi het bedsijf waarin we investeren vaker wordt
verdeeld over meerdere partjen. Op zichzelf prima, want edere
financier speclt zin eigen rol

Metz: We zijn geen vo
i Gén bedrif, dat ma.

nder van veel verschillende partijen
de zaak behoorljk ingevikkeld. Voor

2, maar met mate

steling voor het midden- en keinbedrif ook meer onderinge.
concurrontie?
Lucassen: ‘Het komt inderdaad voor dat we belangstelling

tjd hun bodrif verkopen. Merken o daar

ol i ymiddca frocinte edeen. e o
Wi geld steken in een bedrif, dan moet er fets bijsonders mee
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bedrijtsnel kan grocien.
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‘We vinden het
belangrijk dat
ondernemers zich ook
© aandeelhouder voelen
en uit eigen middelen
mee-investeren’

Masr heeft die kortere levenscycius en versneling van techno-

logische veranderingen jlie rol als investoerder ook veran-

dera?

Verbeek: Nee, wij werken sinds de start van Holland Venture
aan het doen grocien van het bedij. Mecrdere

jn bedrif maar hij moet wel
broer bj hee n. Ook

weten dat hij er
voor destructurering van onze investeringen h

Sequenties. Wij staan open voor lle manieren van samenwer-
King: meerderheidsbelan, minderheidsbelang, buy-in, buy-out
en het verstrekken van grocikapitaal. Dat i allemaal iet veran
derd.
Tk vind dater wel een verschil is. B een investering.
Y stage-bedrif moeten wij bijvoorbeeld veel mee
op asimom stuen dan b partetpatic n vohvassen b
o belangrik de gezamen-
hben, dus
uitdagend,
ner ook i staat moet zjn van entrepreneur

groot deel van et founding.
- een andere rol
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omzet groeit? De problematiek van

Nederlandse MKE-markt begeven. Tot slot ie ik dat de banken

na jaren van terughoudendheid weer aan bt terugkomen ijn.

Lucassen: Tk verwacht ook dat alternatieve anciesingen e
voorde-

ecl, Want er 7jn nog nooit nicuwe financieringsvormen

op den duur niet

Wat verwachten jlle nog meer van do nabie toskomst? herstellen van d
Metz: Tk verwacht dat het aantal e de diversteit van partjen

dic investeren in het MK zal toenemen. Er komen meer pri
vate equity fondsen maar aok meer alternatieve financierings-  ondernemerschap is het gevols
vormen soals bijvoorbeeld erowdfunding, Daarnaast zullen  bedrijven die willen groefen. En nu de economie zelf groeit, ben
ook steeds meer internationale dchopde ik
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‘Early-stage-
investeringen zijn
meer uitdagend, omdat
de ondernemer ook in
staat moet zijn van

- entrepreneur naar
bestuurder te groeien’

elksnelgroeiend bedrijis hetzelfde. Wi vinden het juist belang-

Jwam neer op forse.
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Iris Corporate Finance

Plaats Haarlem, Den Haag
Adviseurs 2
Profiel Adviseert bij fusies en overnames. Het belangrijkste wat we daarbij doen is rust creéren. Dat doen we met

professionals die net als u zelfstandig ondernemer zijn.

Website www.diligence.nl

AenF Partners -

ANY
Plaats Utrecht y %
Opgericht 2004 AENF PARTNERS

. ACQUISITION & FINANCE
Adviseurs 9

Profiel Een overname- of verkooptraject is vaak een ingrijpende gebeurtenis. Voor alle partijen heeft een
dergelijk traject een grote impact op de toekomst (voor zowel het bedrijf als de ondernemer zelf).
Daarom is het belangrijk om in zo’n traject door een professionele partner te worden bijgestaan die
oog heeft voor uw persoonlijke situatie.

Diensten  Aankoopbegeleiding, Verkoopbegeleiding, Financiering, Waardebepaling, Juridisch advies,
Investeerders zoeken, Participaties structureren, MBI, MBO

Contact T +31(0)406558734 E info@aenfpartners.nl W www.aenfpartners.nl

JBR
Plaats Amsterdam
Adviseurs 8
Profiel Adviseert bij fusies en overnames. Het belangrijkste wat we daarbij doen is rust creéren. Dat doen we met
professionals die net als u zelfstandig ondernemer zijn.
Website www.jbr.nl
Grant Thornton c Th
rant | hornton
Plaats Amsterdam

. An instinct for growth
Opsgericht 1995 =

Adviseurs 14

Profiel Een overname- of verkooptraject is vaak een ingrijpende gebeurtenis. Voor alle partijen heeft een
dergelijk traject een grote impact op de toekomst (voor zowel het bedrijf als de ondernemer zelf).
Daarom is het belangrijk om in zo’n traject door een professionele partner te worden bijgestaan die
oog heeft voor uw persoonlijke situatie.

Diensten  Aankoopbegeleiding, Verkoopbegeleiding, Financiering, Waardebepaling, Juridisch advies,
Investeerders zoeken, Participaties structureren, MBI, MBO

Contact T +31(0)206558734 E info@grantthornton.nl W www.grantthornton.nl
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Contact

Wilt u zeer doelgericht ondernemers/DGA’s en investeerders bereiken die op zoek zijn
naar professionele adviseurs voor begeleiding bij een fusie, overname of bedrijfsverkoop?
Neem dan voor meer informatie over de mogelijkheden van de Brookz 500 contact op met:

Peter Rikhof
Algemeen directeur

T + 31 (0) 20 303 87 30
M + 31 (0) 6 487 23 769
E peter@brookz.nl

Brookz

Science Park 106
1089 XG Amsterdam
www.brookz.nl



